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Introduccion

Introduccion

Estabamos tan atraidas por los rasgos politicos, los rasgos del arte oral,
relacionados con la oratoria, que hemos escogido este tema intitulado “el arte de
hablar en publico”

Para realizar nuestro deseo cientifico hemos optado por la siguiente progresion
cientifica metodologica con el fin de aclarecer descubrir, comprender los dos
personajes politicos importantes en el mundo” HouariBoumedienne et Che
Guevara”.

Las razones de haber elegido el tema de “cl arte de hablar en ptiblico”, es porque
nuestro propdsito al reunir la seleccion de trabajo sobre la oratoria en general,
especialmente el discurso politico, es que sera un instrumento de informacion, y
motivar la gente para participar en los grandes debates y presentaciones de
discursos, algunos puntos metodoldgicos que ofrecen la oportunidad de saber
mas sobre el tema, por otra parte, para que la imagen del tema sea completa,
parecera util presentar ¢Cuéles son las consideraciones generales sobre la
oratoria?

Lo escrito sobre el arte de hablar en publico es variado y valioso, la tarea de
escoger y luego de comprar lo escogido no ha sido facil, nuestra tesis consiste en
la formulacion de las preguntas siguientes:

¢Como ha surgido la oratoria?

¢ Qué relacion tiene la oratoria con la psicologia cognitiva?

¢ Qué significa un discurso politico?

¢ Cual es son los fines e importancia de la oratoria?

Lo méas importante en nuestra tesis, es intentar ofrecer la oportunidad de
saber la politica argelina y la politica cubana en pocas lineas pero con
una riqueza de informaciones ilimitada.Con este proposito, hemos
puesto los discursos de los dos revolucionarios con un analisis
conceptual mas claro y simple.En cuanto a los objetivos fundamentales,
gue proponemos en nuestro trabajo, implican en primer lugar, dar el
sentido de informar e informarse, en segundo lugar, civilizar a los
demas, que no aceptan la idea de hablar libremente en publico y a evitar
el miedo en tercer lugar, mostrar el sentido verdadero de la oratoria, es
decir hablar y aceptar las criticas con un espiritu abierto, nuestra
investigacion ha sido realizada a base de un plan, estructurada de la
siguiente manera:

El trabajo que presentaremos esta dividido en tres capitulos el primer capitulo
esta intitulado impacto de la oratoria en la sociedad, el segundo capitulo método
de convencer el puablico, en cuanto el tercer capitulo su titulo es el discurso
politico.



Capitulo |

Impacto de la oratoria en la sociedad



«Arte de hablar y arte de decir. Una excursion botanica en la

pradera de la retorica »*

José Luis Ramirez

! Universidad Central de Venezuela, Facultad de Ciencias Econdmicas y sociales, septiembre1991.
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Capitulo I: Impacto de la oratoria en la sociedad

1.1 ;/Qué es la oratoria?

El arte de hablar en publico es un proceso persuasivo de convencer,
atraer el publico sobre un tema tomando en cuenta unos procedimientos
formativos que se dan a través de unos principios primordiales.

La oratoria o bien la retorica es el arte del bien decir con elocuencia de
emocionar por la utilizacién de la palabra también es un instrumento que
permite expresarnos de manera oral con facilidad y elegancia.

« El arte de hablar con elocuencia de deleitar persuadir y conmover
por medio de la palabra »

Segun la real academia, el arte de hablar es la unica forma de persuadir
el puablico utilizando como medio de comunicacion la palabra. Esta
ciencia se promueve a través unos tratamientos linglisticos segun la
metodologia de cada persona.

Al enunciar un discurso debe utilizarse un lenguaje sencillo y claro,
apoyandose sobre exclamaciones y afirmaciones con el objetivo de
atraer el publico.

La oratoria se puede definirse con el termino retorica que viene del
griego Hetorike que es un conjunto de reglas e ideas referente al arte de
hablar, también es una ciencia que trata y estudia el lenguaje humano
refiriéndose a unos a los diferentes asuntos del comportamiento humano.

Es un estudio que generaliza todas las ciencias tales como: las ciencias

naturales, la narratologia, las ciencias politicas, la educacion.

1 . ~
La real academia de la lengua espaiiola.



Capitulo I: Impacto de la oratoria en la sociedad

[El termino retorica pretendemos referirnos a todo el ambito de los
usos del lenguaje y todo el @mbito de los usos de la lengua, retorica,
junto con el discurso son términos que la linguistica necesita
abordar]*

Esta idea de Lazano quiere expresarnos que la retorica y el discurso son
relacionados con la linguistica, y de esta forma se puede formar una
correcta utilizacion del lenguaje humano.

Esta ciencia que es la retorica, permite la asimilacion de las reformas
Oseas orales o escritas y cumplen el nucleo comunicativo que consta
tres puntos primordiales: deleitar, emocionar y atraer.

La retorica antigua es la expresion de las ideas mediante la palabra.

La retorica moderna se considera como un instrumento poético se
caracteriza por su creatividad, estudia la argumentacion las opiniones.

La retorica se cumple con un nucleo primordial que es la elocucién es el
espejo de la persona porque se evalua el nivel de la persona en la
argumentacion de la opinion.es una forma de expresar los sentimientos y
afectos por el uso del lenguaje literario, viene del griego Locus.

La elocuencia es la figura del pensamiento en ella se evalla la persona o
se baja. Esta ultima tiene diferentes llamadas pero la mas afectiva es la
teoria del estilo porque trata la manera de transmitir la idea o bien el
mensaje. Se basa en dos puntos que son:

-Elocuencia interna: trata los emociones de la persona.

-Elocucion externa: trata la manera de enviar la idea.

[La elocuencia va directamente unida a sentimientos y emocion mas

que a las ideas, a las pasiones.]?

"Lazano guerrero, la afectividad comunicativa, Espafia,2009,Edi.universidad de granada.P:47
2Oratoria, Pdf Irma candelaria Vila fuerte, 2000, Coello, Edit. Red Tercer Milenio.P19.
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Capitulo I: Impacto de la oratoria en la sociedad

De ahi, se puede constatar que la elocuencia es una forma de sensibilizar
el ser humano sobre hechos y temas de manera afectiva que tiene un
gran efecto sobre el orador. La elocuencia se caracteriza por lo externo
mas que lo interno porque se interesa por la manera de enunciar y sobre
todo los gestos y movimientos del enunciador refiriéndose al
vocabulario utilizado y las técnicas de convencer el destinatario. La
oratoria se define como un instrumento que generaliza las ideas de
diferentes filosofos y presidentes y engloba la asimilacion del ser
individuo. Finalmente, el arte de hablar es su abreviacién simple y
afectiva Oratoria forma parte de las ciencias sociales que nos ayuda a

ensenar y enviar nuestros pensamientos al pablico.



Capitulo I: Impacto de la oratoria en la sociedad

1.2 Tipologia de la Oratoria
La oratoria se clasifica en dos importantes grupos:

1. Segun el tema vy el &mbito profesional

Este se clasifica con las personas que tienen un mismo trabajo, en un
conjunto de busquedas realizadas pero eso no se realizara sin la
presentacion de una clasificacion clara y sencilla:
a. Oratoria social:
Es wuna oratoria sentimental, porque toca el lado de los
sentimientos esta dirigida a las grandes asociaciones humanas
entre paréntesis las manifestaciones y las ceremoniales.
b. Oratoriapedagodgica
Es la transmision de los conocimientos €S una rama
didactica o académica. Tiene como objetivo ensefiar, informar
y transmitir conocimientos esta usada en el miedo de la
enseflanza sobre todo los profesores educadores.
c. Oratoriaforense:
Es una rama que se enmarca en lado juridico, para exponer
con inmensa claridad las leyes judiciales.
d. Oratoriapolitica:
Es una rama que habla sobre todos los sujetos o debates que
tienen relacion con los gobiernos era usada para convencer a

los votantes, para atraer la gente para votar.



Capitulo I: Impacto de la oratoria en la sociedad

Oratoriareligiosa:

Es una oratoria que tiene relacion con Dios, utilizando los
libros religiosos como afirmacion de los asuntos y opiniones
sobre todo temas de fe y religion usada por los especialistas

en la religion.

Oratoria militar:
Es una oratoria propia del &mbito (FF.AA y FF.PP)!, su
primordial propdsito es motivar el amor a la patria estos
discursos militares son leidos y la mayoria de las veces son

espontaneos.

. Oratoriaempresarial:

Esta usada en el ambito de los negociadores vendedores.

. Oratoriadeliberativa:

Su objeto es el debate y ocurre en las reuniones, en que
suelen reunirse los hombres para acordar voluntades o
contrastar opiniones.

Oratoriaartistica :

Su materia primordial es crear la belleza incluso la voz
porque toca el lado espiritual de los oyentes. Las personas
que la wusan son los cantantes y artistas, tales como
televisivos los teatrales cineastas y también lo utilizan los
animadores, los locutores radiales.

Su objetivo esencial es la produccién de los puntos estiticos.
2

! Es una federacién francesa Aikido, Aikibudo.

? OP.cit, p19.



Capitulo I: Impacto de la oratoria en la sociedad

J. OratoriaEmpresarial :
Es wusada por los hombres de negocios vendedores vy
relacionistas puablicos  para vender, comprar y administrar
sus recursos. Su objetivo lo constituyen las relaciones
humanas y persuasion para lograr el cumplimiento de los
fines y objetivos empresariales

2. Segun la manera del orador:

El orador frente a su puablico mantiene a unos principios que
favorecen su presencia el enseno publico y puede transmitir sus
ideas en dos maneras:
En manera individual: es decir solo, se dirige a su publico
hablando solo y utilizando un vocabulario claro y en la mano de
todos los oradores.
En manera cooperativa: es la toma de una decision de una forma
comun es decir transmite con la ayuda de los demas.
Las normas clasicas de la manera individual:
e Conferencia:
Esta divida en tres puntos esenciales:
1) Una simple conferencia:
Es la exposicion de un tema , pero el oyente no puede
formular preguntas porque esta ultima esta bajo de un tiempo

fijado

2) Conferencia con preguntas:
Es la exposicion de un tema, debe ser mas breve para que el oyente
pueda formular preguntas sobre el tema dado, en esta conferencia existe

un moderador™.

'Es alguien que ayude y ponga punto final a las preguntas.
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Capitulo I: Impacto de la oratoria en la sociedad

2) Conferenciaentrevista:
Es la exposicion de un tema en algunos ambitos tales como la radio, la
television, con una forma breve con una formulacion de las preguntas

bajo de un tiempo sin limites.

e Discurso de sobremesa :
Es un conjunto de discursos que tocan los diferentes temas.
e Discursotelevisado
Esto tiene relacion con la television por ejemplo en las informaciones el
periodista presenta su discurso de manera clara.
e Discurso de bienvenida
En las recepciones de los aeropuertos, de las administraciones....
e Discurso inaugural
Es el discurso de las personas que tienen un alto nivel de clase social.
e Discurso de presentacion

En los trabajos de brusquedad.

Las normas clasicas de la manera cooperativa 0 bien con grupos
son:

e Laconversacion

e Laentrevista

e Laasamblea

e Lamesa redonda

e El simposio

e El debate

e Elforo

http://es.wikipedia.org/wiki/Oratoria.
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Capitulo I: Impacto de la oratoria en la sociedad

1.3 Origen

La oratoria esta relacionada estrechamente con el ser humano porque la
palabra se considera como un punto relacional entre los sistemas de
comunicacion.

Afortunadamente, se considera como un apoyo muy importante para las
diferentes y diversas religiones una muy atractiva cita de Horacio:

“Al igual que los bosques mudan sus hojas cada afio pues caen las
viejas acaban la vida de las palabras ya gastadas, y con vigor juvenil
florecen y cobran fuerza las recién nacidas...renaceran vocablos
muertos y moriran los que ahora estan en boga, si asi lo quiere el
uso, arbitro, juez y duefio en cuestiones de la lengua”*

La dltima cita quiere expresarnos que la lengua es como las hojas que
caen de los bosques cuando pierden su juventud es una metafora
indirecta que tiene como proposito describir la lengua de una manera
linguistica.

Segun los historiadores la ensefianza de la retorica tiene raices desde el
siglo V.AC en Siracusa’, es esta época la palabra tenfa una gran
importancia y atraccion mégica, una atraccion de crear conocimientos.
Alrededor del siglo XXI, los medios de comunicacion tales como la
television, el internet...tenian una inmensa influencia sobre las mentes
humanas y sobre sus comportamientos pues la palabra se considera
como fuerza como afirmaba Plutarco®:

“Para saber hablar es preciso saber escuchar”’

Esta cita quiere expresar que la comunicacion entre las dos personas
requiere una profunda intencion por eso para realizar esta comunicacion
es prescindible saber escuchar para poder seguir la conversacion.

A.Principios:

La oratoria tenia lugar en Sicilia y se desarrollo en Grecia, fue un
instrumento de poder politico.

Oratoria tiene lugar o bien estaba utilizada de manera concreta es
cuando la lengua escrita se mantiene como punto de partida de diversos
estudios, los inicios de esta Ultima no es precioso porque muchos
autores y especialistas en la materia tenian puntos de vista diferentes
destacamos unos puntos:

! Horacio, PDF Manuel de retorica oratoria y liderazgo democratico,al diccionario de la RAE ,PP14.
2 gs una ciudad de ltalia, situada en la costa sudeste de la isla de Sicilia, en el mediterraneo central.
*Mestrio Plutarco, fue un historiador, biégrafo y ensayista griego.

* op.cit, 15.
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Capitulo I: Impacto de la oratoria en la sociedad

Segiin Ramirez', la lengua hablada es el uso directo de una facultad
humana y con ello una accion, mientras que la escritura alfabética
inventada 700anos antes de Cristo es una tecnologia.

Walter J.ONG? califica la escritura como tecnologia y no solo como
técnica lo que diferencia las dos es que la técnica es el punto esencial de
un objeto para resolver problemas mientras que la tecnologia es un
punto de partida de diversos pensamientos.

Corax fue la principal personalidad que ensefia a los ciudadanos a hablar
bien evitando el miedo y la verguenza.

B. Atenas:

En Grecia, habia una ciudad agradable conocida por su diversas
paisajes y tradiciones y su historia extiende mas de 3000 anos pues esta
ciudad se llama Atenas que se considera como un lado muy bello para la
utilizacion de la retorica.

En siglo V, es un siglo de florecimiento de la oratoria y extension
inmensa en la sociedad era lleno de oradores pues estos oradores tenian
diversas especialidades como la politica la religion la economia y cada
uno de ellos se encarga de atraer su publico sobre cada asunto.

En lado politico, habia unas regiones de Grecia que tenian una relacion
inmensa con la oratoria politica: Atenas, Tebas, Esparta.

La retorica tenia una relacion favorable con la poesia y considera la
filosofia como una materia educadora.

Habia una especialidad en aquello siglo se llama Logografia , pues se
ocupa de redactar discursos segun los datos que le da un puablico.

C.los Sofistas:

En siglo V antes Cristo, habia un movimiento que tiene lugar en Atenas
y tenia un papel primordial, en nuestro lenguaje cotidiano o bien actual
habia una palabra SOFISMA es para describir una idea.

Los Sofistas son profesores de artes tales como la matematica, la
retorica, la geometria y la astronomia, la caracteristica que puede
describir los Sofistas es que los puntos centrales de sus ideas es que
estan resumidos en discursos breves para ser gravados en la mente.

Habia ciudades en Grecia que estaban muy influidas por sus antepasados
tenian unos pensamientos delimitados bajo unos tradiciones que nos le
permitian hacer lo que querian, pero con la llegada de los sofistas toda
se ha cambiado, habia una democratica cada uno tenia el poder de
expresar su ideas de manera estadistica y libre.

! RAMIREZ, José Luis,<<Arte de hablar y arte de decir>>en jose.ramirez@brendband.net
Walter Jackson ONG, naci6 el 30 de noviembre de 1912y murié el 12 de agosto de 2003, era educador, académico,
conocido por sus aportaciones fenomenoldgicas .
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Capitulo I: Impacto de la oratoria en la sociedad

En siglo XXI, la politica, la religion, las relaciones internacionales se
han desarrollado profundamente. Los Sofistas se encargan de estudiar la
filosofia porque.

D. Los principales Oradores:

e Gorgias.
Naci6 en Leontinos'el 483AC. Fue embajador de Atenas en427 era
considerado como el autor que sabia utilizar la palabra de manera
magica de la poesia a la prosa. Su especialidad era la Epidictica una
rama de la retorica, su obra mas conocida era <<Sobre él no se o sobre
la naturaleza>> tenia unas opiniones filosoéficas:
-nada existe
-si algo existe, no seria cognoscible y se fuera cognoscible no seria
transmisible.
Quiere decir que no hay nada que existe es decir la palabra no existe y si
existe no puede ser conocida pero si lo era no puede ser recibida. Esto es
la retorica de Gorigias. Gorgias se interesa por la influencia de la voz
sobre los demés.

e Lisias
Es uno de los mejores logografos, o bien es uno de los mejores
escritores del discurso. Estudiaba la retorica durante 15anos en Turios.
Tenia pocos discursos pero sabia bien como escribirlos es un mejor
redactor, sabia redactar mejor que hablar.
En 404, con la muerte de su hermano pronunciaba un discurso y eso era
algo muy especial porque era un discurso hecho de forma sencilla clara.

e SOcrates
Naciéo en 436 era lografo oratorio profesor y publicista. Uso un estilo
muy alto que de lo de Lisias, pero muy influido por Gorgias se basa en
la frase evita las metaforas Socrates no solo es un profesor o bien una
figura literaria sino era muy cercano del hombre era profesor de
elocuencia ensefio durante 55anos, formaba los profesores y hombres
cultos abrié escuelas pagadas en Atenas.Segun Soécrates, La palabra es
un punto de diferencia entre el hombre y el animal. Socrates fue un
filoséfico clasico considerado uno de los mas grandes filosdficos del
continente occidental y universal. Fue maestro de Platdén, tenia una
inmensa influencia sobre la filosofia de la antigua Grecia. Socrates cred
una escuela especializada en la oratoria.

! Fue una ciudad de Sicilia entre Siracusa y Catana.
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Capitulo I: Impacto de la oratoria en la sociedad

Socrates ha transmitido sus pensamientos y conocimientos a su publico
tenia como caracterizacion persuadir el publico a través de sus discursos
informativos y detallados.

e Platon
Se ocupa de redactar temas sobre el amor por la gloria porque los
griegos sientan un gran amor por la vida es el caso de todos los pueblos
pues, también Platdbn era conocido por la redaccion de unos puntos
Importantes como:
-la sabiduria: es un nivel mas alto del conocimiento
-la fortaleza: es evitar el miedo y eso tiene relacidn con los cristianos
-la justicia: es un conjunto de todos estos puntos

e Demostenes
Nacio en el ano 384AC. Su padre murid cuando tenia 7 afios tiene una
relacion con la oratoria politica redacto unos discursos politicos durante
su juventud.
Era considerado como un patriota, fue un hombre fiel a sus opiniones
politicas, uso la metafora la paradoja.

e Avristételes
Era uno de los mas conocidos filosoficos nacio en 384 AC. Cuando
tenia 18 afios estudio en Atenas y se vuelve un filésofo en la Academia
de Platdén, cuando murié platon Aristoteles dejo Atenas y vivo en Asia
menor.
Aristoteles es un pensador observo el mundo hablaba sobre la
corrupcion, con el tiempo dejo la opiniones de Platon considera la
metafisica como la ciencia mas general, estudio la naturaleza las plantas
y también la Antropologia’.
Considera que el objetivo que busca un hombre es la felicidad, se
interesa por el lado politico que define el hombre como un animal
politico, segun él la loégica es disciplina filosofica que estudia la
correccion del razonamiento, hacia un estudio sobre la ldgica dialitica y
la légica analitica: La dialitica utiliza las opiniones segun un
consistencia l6gicas Analitica trabaja sobre la observacion.

1 , . . .
La antropologia es la ciencia que estudia el ser humano.
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Capitulo I: Impacto de la oratoria en la sociedad

Gracias a estos pensadores filoséficos y especialistas de la materia, la
retorica 0 bien la oratoria se convierte en bajo de diversas fuentes que
son:

-1 La logica, significa la ciencia que expone las leyes, del lado
cientifico. Es una ciencia que hace diferencia entre la verdad y la
falsedad se puede ser una ciencia matematica.

-2 Dialectica, arte de hablar argumentar. Es la capacidad de entrar en
una conversacion que supone una oposicion. Es la relacion entre los
opuestos.

-3 Caracter, conjunto de caracteristicas propias a un objeto.

Oratoria Moderna:

Con la llegada del siglo 20, habia un renacimiento de los conocimientos
retoricos en el mundo académico, entre los siglos 20-21 habia una
influencia de los instrumentos de comunicacion sobre la oratoria y han
profundizado sobre los métodos de transmitir las informaciones de
manera flexible y auténoma. El desarrollo de la publicidad como la
radio, la fotografia, el cine todo esto medio estaba la mejor manera de
atraer el publico.

En los ultimos tiempos ha sido la aplicacion la gama de habla de otras
formas de medios de lenguaje verbal, por ejemplo, el discurso visual.
Habia unos especialistas de la materia que han profundizado de manera
concreta en el arte de hablar:

Chaimperelman fue un filosofo y retorico del derecho de origen judio.

Kenneth Burke fue un filosofo y poeta sus estudios son sobre la oratoria
moderna.

Edzin Negro fue un retorico conocido por su trabajo de la critica
retorica.

La comunicacion es la clave de descubrir el mundo de profundizar en
los conceptos y conocimientos discursivos.
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Capitulo I: Impacto de la oratoria en la sociedad

I.4 Finalidades e importancia de la Oratoria

La oratoria es el arte del bien decir, es la atraccién de un puablico sobre
un asunto o bien sobre un objeto que requiere cierta intencién pues la
oratoria desde mucho tiempo ha sido como un instrumento para enviar
la informacién mediante la palabra.

La oratoria es la ciencia de convencer los otros sobre un tema de actualidad que
favorece la formulacion exacta de las ideas pero esta Ultima requiere unos
principios, existe una palabra que se llama MULETILLAS", pero las mas

frecuentes tenemos:

ESTE.... Ehm... ¢ Esta claro?
Eh.... Es decir... (no?

O Sea.... Entonces.... Y....
Bueno.... (si? (Me explico?
. Se entiende? (Entienden? Claro...

De esta manera podemos afirmar que la palabra se transforma en
muletilla no por su significado sino por su sentido.

» Laimportancia de la oratoria La oratoria
La oratoria es una ciencia que resume un conjunto de conocimientos
culturales, esta ultima su importancia no puede ser resumida en palabras
breves porque es una ciencia esencial en el escena de la vida cotidiana
Osea politica o de cualquier tipo.
En afio de 450.a.c habia un pensador que decia una frase:
“El que sabe pensar no sabe expresar lo que piensa, esta en el mismo
nivel del que no sabe pensar”
Esta frase nos recomienda que la persona que sabe pensar y no sabe

hablar esta en el miso nivel que una que no sabe nada pues de esta

'Significa un conjunto de locuciones adverbiales y preposiciones y también afirmaciones y
exclamaciones
2 pericles, Pdf Oratoria el arte de hablar en publico, Alexander AlbanAlencar, Marketing Mix
editores P.3.
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afirmacion del pensador concluimos que la oratoria no es un algo
imposible para alcanzarlo pero se debe hacer unas ciertas estadisticas
para saber alcanzarlo y segn unos puntos bien definidos .

No hay que olvidar que el ser humano es solamente quien tiene la
capacidad de hablar y expresar sus conocimientos esto lo que hace
diferencia entre él y los seres humanos.

La escucha es el numero uno en cada trabajo oratorio porque sin ella un
conversacion o bien un discurso no sea completo, hablar en publico es
una cosa muy facil pero se realiza a bajo de unas condiciones que
facilitan la adquision de la informacion.

Es primordial saber que el ser humano es el Unico ser que habla, la
palabra es la clave de todas las interrogaciones, la importancia de la
oratoria no estd solamente en saber leer y escribir sino en saber
escuchar.

Escribir, hablar y escuchar estan relacionadas entre si, y son la base de
la comunicacion pues

La oratoria necesita ser considerada un programa mediante el cual se
obtiene una comunicacion clara y afectiva.

En1912, hablar en publico era un considerado mas como un arte que
como una técnica, su estudio tenia una vision que produce unos
oradores.’

Sin embargo, los fines de la oratoria es atraer el publico sobre una
informacion o bien un asunto histérica que tiene como proposito relatar
el publico sobre algin sujeto de la vida que requiere una inmensa

concentracion.

! Dale Carnegie, Comment parler en public,Hachette, 2013 p1.
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» Los Fines de la Oratoria:

Los fines de oratoria se puedan ser resumidas en cuatro puntos
esenciales:

e Persuadir
Este asunto exige una aportacion de testimonios para convencer el
publico de nuestras ideas y también corregirlas si eran faltas, un simple
ejemplo para explicar este punto un vendedor que quiera que Sus
productos se venden hace una publicidad pero con una atraccion para
atraer los clientes.

e Ensefar
Este elemento exige una manera de enviar a los alumnos los
conocimientos y las informaciones a través un conjunto de palabras con
el proposito de hacerlos comprender la leccion, pero este es depende la
inteligencia de los estudiantes es decir los receptores.

e Conmover
Consiste en motivar los sentimientos mediante las palabras que dejan la
persona pensar profundizar y también llorar a veces pero hay que existe
una cierta manera de atraer las personas y esto es mediante la palabra.

e Agradar
Es la construccion de un mundo bello con las palabras habladas, es igual
gue un cantante cuando sus palabras tienen sentido influye en la
persona y motivarla pues agradar es dar importancia a algin asunto
hacerlo més alto mediante las palabras.
Estos son los cuatros puntos que cumplen la oratoria, Yy sin ellos la

oratoria sera marginada.
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Capitulo I

Método de convencer el publico
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“el poeta nace, el orador se hace”

(Quintiliano)*

'Marco Fabio Quintiliano, en latin Marcus Fabius Quintiliano. Fue un retérico y pedagogo
hispanorromano.
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I1.1Consideraciones generales sobre la oratoria
La comunicacion es la clave de todas las interrogaciones que pasan en la
vida incluido la necesidad de enfocar en los lados sociales politicos y
también de negocios...
La vida sin la comunicacién no tiene ningun sentido porque los seres
humanos serdn como juguetes que no tienen ninguna funcion en la vida
solamente mover sin saber cdmo e a donde pues esta uUltima es la etapa
numero uno en todos los lados de la vida, la comunicacién en su
definiciébn no es solamente intercambiar informaciones sino una ciencia
que no tiene limites.
El ser humano en su vida cotidiana estd acostumbrado a dar y recibir
ideas que le ayudan a ser un buen negocio o bien un buen ciudadano,
estas ideas son como una luz que le brinde un mejor sentimiento, por eso
es muy importante dar a esta ciencia que es la comunicacién una gran
Importancia no solo en la vida diaria sino en todos los lados.

a. El comportamiento humano
En nuestra vida tenemos la necesidad de hacer cosas que nos quedan,
pero actuamos, de manera indirecta que nos aleja de nuestros objetivos.
Las personas que hablan frente a un publico estan divididas en dos
partes.

1- Unos que presentan sus discursos con detalles mas o menos

detallados pero sin miedo

2- Unos que tienen miedo y pierdan lo que querian transmitir
Es decir que hay personas lo que querian transmitir no pasa como han
tanto elegido.
Hay personas que no dominan el contenido de sus discursos, su reaccion
es més 'répida y indirectamente actian de una manera que influye en sus
comportamientos.

b. Laimportancia de la voz
Hay diferencia total entre el buen uso de la voz y la calidad de la voz,
por eso los especialistas en dan mucha importancia en el uso de la voz
porque la palabra y su pronunciacion no son semejantes.
La voz puede ser una ciencia radiofonica, porque cada persona tiene su
tono de voz especial y se diferencia de una persona a otra.

! José Luis Agreda Yorca, Hablar en Publico,, edit.: zaranaargencia literaria,2012.P12
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c. lainfluencia de la palabra en la sociedad.

La palabra es un elemento primordial en la vida porque ella es como un
arma que tiene dos lados:
Palabra positiva y palabra negativa y cada una depende la actitud de la
persona y su comportamiento pues su uso se diferencia de una persona a
otra.
En los tiempos mas antiguos, hablar en publico era un arte refinado que
requiere un conocimiento profundo y preciso de las leyes de la retorica,
pero Hoy hablar en publico es una especie de conversacion con un
grupo.
Durante una cena, en la radio, en la television queremos escuchar un
lenguaje claro sencillo y de buen sentido, sin olvidar que la mayoria de
la personas prefieren que los demas les comunican directamente y no a
través de los discursos.’
La comunicacion es la etapa numero uno en cada presentacion oral
frente a un publico porque hablar es decir presentar oralmente las ideas
y saber bien donde e a quien esta enviado el mensaje Osea su destinacion
pues la comunicacion se presenta como vinculo esencial en cada
presentacion oral.La palabra en comunicacion tiene un rol de relacionar
entre los elementos esenciales de un sistema comunicativo pues un buen
orador tiene hoy una mayor facilidad de encontrar unos importantes
personas que le escuchan de manera concentrada pero a condicion que
su discurso sea bien definido y claro.
Tomamos un ejemplo mas valioso un vendedor tiene una capacidad de
atraer sus clientes con los movimientos y gestos que le ayudan a atraer
mucho publico y esta capacidad no le tiene cualquiera persona.Para
poder ganar una conversacion es importante saber ;Cual es son los
elementos esenciales de un trabajo comunicativo??
Existen lugares para presentar los discursos pues tomamos:

e Una clase universitaria
Este tipo o bien leste lugar de presentacion estd lleno de personas de alto
nivel y que esttn muy centrados con el tema presentado el orador debe
saber lo que dice y donde se pausa y explicas su ideas y pensamientos.

Dale Carnegie, Comment parler en public, 2013, édit : hachette ; 1990, PP : 78
ZBIachkey, El arte de hablar en publico,edit. :Robin Book,2003 .P.36
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Por eso es importante saber si se trata de unos discursos o bien de una
exposicion.

e |[nstituto
Es lo mismo en las clases universitarias por eso en este lugar de
presentacion es fundamental saber cual es el nivel de cada receptor y
para que vienen.

e Los restaurantes
Es este lugar hay un caracter mas claro que es el ruido hay mucha gente
que no estd ordenada en este caso es muy saber en qué hora y momento
se debe hablarse.

Nota :

En cada lugar hay un estilo de presentacion, y cada presentacion se
encarga de un publico bien definido y esto se debe estar bajo de unas
actitudes bien claras.

Estar predispuestos a las interrupciones y el ruido.

= ;CoOmo convencer a un publico?

v' Se debe especificar r el objeto de partida y el objetivo del tema
que reaacion se recibe.

v' Se debe distribuir el contenido de la presentacion en tres partes
Introduccion, cuerpo y conclusién

v’ Hay que limitar el nimero de temas claves a siete 0 al menos por
cada presentacion

v’ Utilizar un lenguaje sencillo y claro especialmente adecuado a un
publico

v' Expresar las ideas de cada elemento utilizando frases cotas e
breves

v' Es primordial sercreativo

v' Expresar con gréficos, tablas puedan ser contrastados facilmente.

Un ejemplo préctico vivo de un desarrollo oratorio desde un papel hasta
los demas:
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11.2 La Psicologia cognitiva

Los medios de comunicacion han influido tantisimo en la vida diaria
pues todas las conversaciones se hacen mediante los maquinas Osea el
internet (Facebook, twitter...)

Pero desgraciadamente el hombre no cesa de hacer eso continua a hablar
de manera negativa mediante estos elementos que destruyen las
relaciones humanas. Es notable observar que cada vez se habla menos y
peor se reduje el lenguaje y la comunicacion familiar y social.

Lo que es natural que cuando la persona habla tiene que usar palabras
para que sus ideas sean competas y claras y sin dificultad por ejemplo
para una bienvenida, una explicacion, la persona debe utilizar palabras
sencillas y comunes para que los demas le entiendan.

La persona debe saber por supuesto de que va a hablar, pero no que va a
decir. Porque es el publico que el que se lo sugiera en dialogo con el
aunque sea uno solo que hable.!

«Gran parte el secreto es la persuasion que utiliza en la transmision
de sus mensajes: el color y sonido con que emite sus palabras, la
melodia de su voz, el movimiento de sus manos, la sintonia con sus
alumnos, que le es posible gracias a su mirada mental»® Reviere y
Nufez, 1997

Conocemos que las personas no son los mismos hay nos que son
atraidos por las artes y la mdsica hay demas no tienen ningln éxito
solamente pensar que hay después sin objetivo.

La gran parte o bien el secreto de una transmision completa de un
mensaje esta situada en el sonido y la melodia de la voz. Las manos
cuando se mueven atraen el otro, la mirada es indudable que es la base
del contacto visual, pues para persuadir es notable saber como atraer.

! Humberto Raul, Oratoria para el éxito interpersonal social. ed.: carmorota,2001, PP.23
Angel Reviere Gémez (Madrid, 16 de junio de 1949-2000), fue un psicélogo y cientifico cognitivo.
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¢ Qué sentido tiene la narracion el &mbito oratorio?

«Se refiere al concepto de narracion como el tipo de discurso que
comunica hechos que transcurren en el tiempo y que significan
una transformacién de la situacion inicial e que se encuentran los
participantes o personajes»’

Lo que es conocido es que cada historia se defiende como una
transformacion completa de un capitulo o bien edad, pero en nuestra
vida diaria tenemos unas transformaciones que ocurren diariamente al
pasar al dia proximo es una trasformacion, al tener una nota en los
deberes es una transformacion. De esto se nota que las narraciones son
como una guia laboral que incluye propoésitos claros pero se clasifican
segln el gusto de cada uno.

Segun el descripto J.Bruner la narraciébn es un funcionamiento
cognitivo, pero su aplicacion se resume en un conjunto de unos relatos
bien definidos.

En un relato de Bruner:

«Deben construirse simultaneamente dos panoramas. Unos es el
panorama de la accién, cuyos constituyentes son los argumentos:
agente, intencibn o meta, situacion, instrumento, algo equivalente a
una gramatica del relato. El otro es el panorama de la conciencia:
los que saben piensan o sienten, o dejan de saber, pensar o sentir,
gue son o0s que intervienen en la accion.»

El objetivo de la narracion es relatar las intenciones humanas, en todo
reato hay animales o cosas que representan personas.

La narracion en su descripcion mas simple es que estd estrechamente
relacionada con la oratoria porque la persona al hablarse esta narrando
hechos que forman parte de discurso narrativo.

En su definicion més abreviada y clara es que ella se define como una
clave para gestionar, técnicas pedagodgicas dentro o bien fuera de un
aula, especialmente el &mbito escolar.

! Marta Marin, Oratoria para el éxito interpersonal social .Humberto ,edit.: carmorota Raul ,2001,P: 39
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El sistema antiguo escolar habian una intenciones que favorecen el acto
de provocar y atraer las respuestas de los alumnos obligandolos a
presentar sus lecciones de una manera ordenada y bien formulada.

Al hablarse sobre un pensamiento divergente, no viene en la mente todas
las claves de soluciones y no el problema que no nos permite llegar a lo
gue hemos tanto buscando.
Este pensamiento tiene como base principal persuadir a los demas pero
de manera eficaz, J.Bruner' tenia una vision sobre el pensamiento
divergente lo que le de utilizar un término que se llama andamiaje, para
hacer la diferencia entre los adultos y los nifios, este andamiaje tiene tres
caracteristicas importantes que son:

» hace posible que el principiante participe desde el inicio mismo en

el desarrollo de la tarea.

» Proporcionando un apoyo

» Que es a la vez ajustable y temporal
Este campo de pensamiento divergente suele ser como una herramienta
clasica teniendo como resuelto términos que le favorecen con el tiempo
pues esto terminos son la base de cada discurso oratorio:
SegtinMerani:?

v" Desarrollo:

«El cambio progresivo de un organismo dirigido siempre a
obtener una condicion final, como, por ejemplo, el cambio
progresivo del embrion al adulto, en cualquier especie»’

v’ Aprendizaje:
«La actividad que sirve para adquirir cualquier habilidad y que
modifica de manera permanente las posibilidades de un ser vivo. El
aprendizaje tiene como finalidad la adquisicion de habitos y la
adquisicion de conocimientos »

'Jerome Seymour Bruner en el seno de una familia judia acomodada. Su padre tenia cierta posicién social y se
preocupo por ofrecerle una esmerada educacion, previendo ademas un fondo especial para financiar sus estudios
universitarios.

*Alberto Leénidas Merani Colombo nacié en 1918 en Argentina.Establecié su lugar de trabajo en Caracas,
trabajando primero en la Universidad de los Andes y posteriormente en la Universidad Central de VVenezuela.
Murio el 20 de agosto de 1984 en Caracas Venezuela.

3Merani, Oratoria para el éxito interpersonal social .Humberto Raul, ed.: carmorota, ,2001 P: 47
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1.3 Personalidad oratoria

La personalidad es una palabra facil a decir pero al mismo tiempo dificil
a lo estar, porque no es como hemos tanto imaginando porque se
diferencia de persona a otra, la diferencia entre los principios forma
parte de la personalidad humana porque el ser humano esta en una
situacion de influir y estar influyendo ¢Por qué?

El ser humano influye sobre los demas si solamente tiene fuerte
principios y puede ser influido si no estd seguro de si mismo, la ley de la
actual sociedad es ser o no se Be ornotto be...

Pero si los actos humanos eran buenos la sociedad sigue mejorando pero
si estan malos todo se vuelve peor, de esta manera comprendemos que la
personalidad no es solamente un dicho pero es un estudio muy profundo.

Las moderaciones cotidianas que pasen en la vida del ser humano le
dejo pensar solamente en un solo pensamiento olvidando los esenciales
objetivos de su vida tomamos un ejemplo:

Piensa en la comida y olvidando que esta comida no puede ser sin hacer
esfuerzos trabajar y sufrir para poder comer, en los estudios no puede
estar un buen estudiante si no era un alumno activo...

Los especialistas dicen que la personalidad es algo que nos
individualiza, que nos hace Unicos, jamas habia dos personas semejantes
mentalmente, aunque estan semejantes fisicamente pero mentalmente
jamas.!

Hablar en publico no es tan facil como la mayoria de los demas lo
imaginan porque los dados no son los mismos y cada uno se diferencia
del otro, pues existia un término que se conoce por el miedo oratorio, es
un problema para unos que no tienen una confianza en su MisSMo pues
este miedo destruye sus ideas y sus objetivos.

+ Personalidad y actitud mental

Las personas se diferencian a través sus pensamientos actos y sus
diferentes direcciones cotidianas pues lo notable es que existian unos
términos que diferencian sus personalidades que son:

o Independientes:

1AIexzanderAbanAIencar, El arte de hablar en publico, edit.: marketing mix, 2005, P:38
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Es un grupo de personas normales cuyos objetivos bien definidos en su
vida su esencial objetivo es triunfar en la vida.

o Dependientes
Siempre actdan como robos, esperan ordenes para comenzar sus trabajos
siempre estan esperando ayuda de los demas para triunfar,

o Conformismo
Es un grupo de personas que no tienen un gozo en su vida. Su vida no
tiene sentido si nacieron pobres piensan que deben morir asi.

o Mediocridad
Son unas personas que se motivan rapidamente y pierden su motivacion
de manera completa
Sin ningunsenal.

o Negativismo:
Es la peor actitud porque vean todo dificil si solucion, viven condenaos
dentro su negras ideas son una especie de muertos en la vida.

+ El miedo oratorio
Hay personas que no les gustan hablar en publico, lo conocido es que,
cuando hay este caso de personas es vital que se eviten los deméas a toda
costa.
Por eso esta actitud se denomina como miedo oratorio, es la verglienza
de los demas especialmente cuando se siente obligada a presentar un
discurso frente a un publico.
Hablar en publico es muy importante porque hoy o bien mafiana la
persona sera obligada a presentarse y a dar a los demas pero hay unos
puntos de ayuda para hacerlo por ejemplo: Un proyecto, persuadir a las
personas,... estos de llaman motivos esenciales para la realizacion de un
discurso claro y sencillo.
Hay muchas personas que sienten un mucho miedo al presentarse frente
a un publico y eso es un algo completamente normal, no hay que olvidar
que el miedo esta dentro de nosotros desde que hemos nacido.
Pero lo conocido que cada problema tiene su solucion y después cada
luna viene el sol y es el mismo caso recepcion de las 3 enormes
cualidades oratorias:

e Conocimientosteoricos y practicos:
Este enfoque quiere decir que el conocimiento puede ser como:

1AIexzanderAbanAIencar, El arte de hablar en publico, edit.: marketing mix, 2005.P: 41.
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Hecho o informacion recibidos de wuna persona a través de su
experiencia, también es los conjuntos de ideas formadas por una persona
a través de su comportamiento con los demas.*

e Entrenamiento:
Es de decir que la persona debe hacer esfuerzos para realizar su objetivo
que es presentar su trabajo al publico.

e Actitud positiva
Es la manera de pensar positivamente y sin ningtn miedo.?
El miedo en su sentido general es un estado psicologico, viene a traves
los actos humanos y se enmarca en la presentacion del discurso en el
auditorium. Lo importante saber ;cuales es son los anomalias® mas
utilizadas que se presentan en la personalidad de un orador
Es imprescindible saber que la personalidad anormal se caracteriza por
presentar unos rasgos:

1- Es incapaz adaptarse al ambiente social.

2- Tienepocacapacidad para amar

Hay unos términos relacionas con esta personalidad entre ellos:

o Laneurosis:
Es la descripcion de los sentimientos malo que toca el ser humano, y
destruyen la tranquilad interior y la persona no sabe quien le dice la
verdad o no esta pérdida pues en este modo pierde su alma interior estar
un Neurotico Dice: «quiero ser Napole6n»

o La psicosis:
Es una enfermedad que toca la mente la persona vuelve perdida
totalmente y a algunas veces toca la enajenacion.
En este caso un psicético dice: « Yo soy Napoledn »
« El gran enemigo de un orador es el miedo »*

El miedo puede destruir totalmente la persona seca la boca la personas
no sabe cOmo mover sSus manos, y muchas cosas que interrumpen el
circulo auditorio.

! www.es.wikepedia.org/wiki/conocimiento

2 Simén Hergueta, Aprender a hablar en publico, edit. lamenzana, , 1999, P.12

* Cambio o desviacion respecto de lo que es normal, regular, natural o previsible.

4 Carlos A. Loprete, Doctor en Filosofia y Letras egresado de la Universidad de Buenos aires con

tesis sobresaliente.
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El origen del miedo esta sagrado en la pérdida de la confianza en si
mismo.

Los especialistas confirman que el miedo es un mecanismo de defensa,
lo importante es primordial a saber utilizarlo de manera constructiva, no
es un enemigo sino un apoyo para triunfar.

En todo el mundo no puede existir una persona que dice jYo no tengo
miedo! Porque nadie es perfecto y naturalmente el ser humano esta
pensando siempre negativamente.
Pero existia personas que dicen jYo puedo dominar el miedo! este tipo
de personas puede calcular sus sentimientos y organizalos pero ¢coémo
este orador logra su objetivo?....

e Tipos de miedo

Miedo a la primera vez:
Es normal que cuando una persona tiene que hqgcer un glgo por la
primera vez tiene miedo, un ejmplo de la vida diaria: cuando un varon
declara su amor es claro que tiene mido que sus sentimientos no estan
bien recebidos
El miedo por la primera vez lo importante es hacerlo sin pensar si el
resultado sea malo o bien.

¢ Miedo a fracasar:
¢ Y si lo hago mal?
iMejor no lo hagoj
Son expresiones que muestran que la persona siempre tiene miedo antes
de pasar la experiencia, pues esto se llama el miedo a fracasar.

+ Miedo al que piensan
Esta siempre pensando ¢qué van a pensar de mi lo deméas? ¢Cual es su
opinion de mi?

32



Capitulo I1: Método de convencer el publico

1.4 Técnicas de la oratoria

La oratoria como es bien conocido esta baja de unas condiciones que
favorecen su esencia gracias a los detalles que parezcan poco conocidos
pero son muy importantes en la presentacion de un trabajo discursivo.

En las presentaciones, un buen orador se presenta a todos los tipos de
preguntas y estd listo a responder de manera clara y bien detallada, es el
mismo caso de un examen el estudiante estd preparado a responder a las
preguntas con la revision seguida.
Un buen orador debe presentarse con la cabeza alta y no baja, mira a los
ojos y explica detalla mente sus ideas.
Una buena postura esta generalizada en los siguientes puntos:

1- se debe presentar un discurso a pie para expresar a su publico que

esta activo.

2- evitar movimientos agresivos al presentarse un discurso.

3- No se siente sobre la mesa
El sistema fisico se nota como numero uno en cada presentacion frente a
un publico pues se engloba de manera clara a sus sentimientos, la cabeza
y los gestos forman parte de la comunicacién con una simple palabra o
bien gesto el receptor tiene una cierta idea del tema o bien del
pensamiento del orador.
Un hablante deber ser consciente de lo que dice donde y a quien
transmite su mensaje y cuales son los puntos que debe transmitir a su
publico 6seo la diferencia que existe entre los receptores.
Es primordial tener en cuenta estos aspectos:
Al moverse la cabeza a la derecha se puede explicar un « jsi, amigo!»,
significa, el receptor comprende lo que quiera decir el emisor.
Al moverse la cabeza ala izquierda, « jno comprendo! », es decir que el
receptor no comprende lo que quiera decir el emisor."

En cada presentacion de un discurso se debe tener en cuenta una serie de
preguntas dentro de ellos:

¢Queé hace la persona si debe dirigir a alguien?

Lo conocido que al ver mucho a persona le causa un sentimiento que
esta 0 bien estd mal aceptada pues si el emisor quiere dirigir a esta

1BIachkey,EI arte de hablar en publico,edit :Robin Book,2003.P : 29
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persona debe evitar sefialarla 'y puede simplemente indicarla de manera
indirecta con moviendo la cabeza en el lugar en que existe, es vital eso
en la parentacion de un discurso o bien articulo oralmente.
Si el receptor escucha siempre su nombre le causa una timidez que no le
deja tranquil pues se vuelve nervioso y no escucha su emisor, por eso un
buen orador debe mencionar su nombre una o bien dos veces nada mas,
para triunfar una oratoria se debe estudiar unos cursos esenciales que
estos ligados entre si.
¢ Qué tipos de conferencias existe?
Hay una serie de conferencias que arreglan la circulacion seguida de un
discurso, dentro de estas conferencias tenemos:

a- Una simple conferencia:
Es la presentacion de una simple exposicion, y el receptor no estéa
obligado a formular ningdn tipo de preguntas.

b- Conferenciallena de preguntas:
En este tipo de conferencias la presencia de un moderado es muy
importante porque es el que toma punto final a la preguntas ordenada la
circulacion del discurso y evita que las preguntas vuelven como un
dialogo de manera clara el moderador ayuda al orador.

c- Conferencia de tipoentrevista:
Es el conjunto de preguntas que pasen en la radio, televisor, es la
presentacion del tema de forma breve clara y precisa y este tipo de
conferencia siempre presenta las ventajas del orador.
Generalmente, todas las conferencias deben ser breves, porque el
contenido es mucho maés valiosos que la forma, especialmente cuando se
presenta a un publico de alto nivel y no lo contrario.’

+ El debate:
Existe un arte llamado la guerra con un cuidado lenguaje, este arte es el
debate.
En lo conocido que en cada presentacion o sea discurso o bien
referendum .. Existe un debate que incluye unas serie de opiniones de
dos o mas candidatos pero no de manera agresiva sino con palabras de
un lejo proposito.

1Blachkey, el arte de hablar en publico, edit: Robin Book,2003.P: 69.
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En todas las guerra existen enemigos, o bien alianzas, pero si las
personas manejan bien su discursos la conversacion sera correcta esto es
el caso de un debate que es la guerra de un cuidado lenguaje.’

1-Se debe pensar a unos puntos esenciales antes de empezar un debate:

2-Saber cual es son los puntos que ponen cada uno nervioso.

3-Porqgue existe un miedo al presentarse frente al otro

4-Cudl serd la reaccion si el otro ataca de manera simple y agresiva pero
indirectamente.

Estos puntos favorecen y ayudan el emisor para presentar sus ideas
pensamientos y le protegen de cualquier ataco linglistico.

Al saber la respuesta de estos puntos el emisor puede pasar a su
conocimiento sobre el tema y que tiene como requisito.

+ Entrevista:
La comunicacion es la base primordial de una parentacion clara porque
al hablarse con el otro se puede recibir y dar mensajes de todos tipos
especialmente al conversarse, pues, es vital y a que limite estamos
capaces a presentarse oralmente, es el caso de la entrevista es dar la
informacion y recibir la pregunta asociada con el tema apropiado.
Pero la pregunta que toca al cerebro antes de empezar su entrevista es:
¢ Qué parentacion se debe tener un emisor?
La respuesta de esta pregunta es mucho mas conocida porque al
presentarse un discurso es primordial presentarse decir el nombre y el

'0p.cit,P : 70.
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titulo para que los demas le conocen y para que la conversacion o bien la
entrevista pasa de manera simple.
En cada entrevista el emisor debe tener un conjunto de informaciones
que le ayuden a responder a su receptor y estas preguntas le dan una
posicion bien adecuada frente a los demas.
EL publico:
En cada presentacion discursiva se debe sefialar el numero de las
personas presentes de este modo el emisor no se siente mal organizado y
sabe qué tipo de recomendaciones y informaciones va a dar y cuanto
tiempo va a pasar, hay unas aulas que tiene 200 personas o bien menos
depende la persona que habla y su posicion 0sea social o bien politica.

e Laedad:
Es el mismo caso de la entrevista que tipo de personas van a escuchar,
cual eso sus opiniones depende su nivel de vivienda porque la edad de
un publico favorezca el contenido del emisor.
Porque si la conferencia estd dirigida a los jovenes pues se va a tratar
sobre un tema que les arraye como el amor la salud la juventud, y si el
publico es de alta edad es vital que van a hablar sobre las enfermedades
las recomendaciones para equilibrar los problemas de la salud .*

e El tipo de personas:
Es muy importante saber a qué sexo se dirija la conferencia hombre o
bien mujeres, si son hombres pues el tema se diferencia y es el mismo
caso que las mujeres.
La comunicacién es un proceso complejo y dinamico por el cual el
emisor envia un mensaje a u receptor con la esperanza de producir en el
el una determinada respuesta.
Asi, pues antes de empezar a pensar lo que quiere decir, se debe pensar
en una serie de preguntas que son:

= ¢ Por qué me dirijo al puablico?

= . Qué tipo de preguntas ven a preguntarme?

= ¢ Mi respuesta convenza a los deméas?
Antes de empezar una comunicacion es muy importante tener un
conocimiento y bien dominio del tema, porque un emisor reflexiona
sobre que sabe sin que su puablico tiene unas deudas sobre su capacidad
de presentar o de su nivel cultural, de todas las formas siempre el

'El arte de hablar en publico, Blachkey, edit. :Robin Book,2003,p: 87
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lenguaje es la clave del alma del espiritu humano, porque el emisor le
pasa uno momentos en que puede hablar con ello mismo a causa de las
Interrupciones y ocasiones que les pasen, pues el lenguaje es su sola
arma para defender su pensamiento,

Para intercambiar informaciones con los deméas se debe tener en cuenta
una serie de formas adoptadas por un emisor y esto es el caso de usar
palabras de utilidad comun con lo deméas y se diferencia de un nivel a
otro, saludar, explicar, naturalmente es normal que cada emisor tiene un
papel para leer.Una conferencia, lo que es muy importante en ella, es
saber de qué va hablar pero no que va a decir porque es el rol de publico
es el que sugiera que vas a decir, por eso hablar y escribir no son
relacionadas porque a veces tiene un papel frente a él pero no puede
leerlo todo porque esta viendo a un publico y debe utilizar gesto para
hablar y atraerlo afectivamente.’

«Gran parte del secreto es la persuasion que utiliza en la
transmision de sus mensajes: el color y sonido con que emite sus
palabras, la melodia de su voz, el movimiento de sus manos, la
sintonia con sus alumnos, que le es posible gracias a su mirada
mental»® Es conocido que existe un tipo de personas atraidas por la
musica la belleza el color, y otros estan solamente pensando a que van a
hacer después, pues la transmisién del mensaje se demuestra depende
las personas que le presentan.

'Oratoria interpersonal y social,Huberto Raul Camorota, edit:Bonum,2004,Pag:23
“Riviere y Nuiiez, oratoria interpersonal y social, edit. :Bonum,2004, pag :28
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Ensefianza y oratoria:

«Lider quien es capaz por sus actitudes, comportamientos
habilidades de dirigir, orientar, motivar, vincular, entregar vy
optimizar el quehacer de un grupo para lograr los objetivos
propuestos, en virtud de la posicion que ocupa en la estructura de
poder de una organizacion»'

Un buen orador es quien que esta capaz al recibir la respuesta debe
seleccionarla retenerla memorizarla y responder adecuadamente de este
modo el receptor siente muy atractivo por su opinion.Existe una relacion
estrecha entre emisor y receptor y cada uno:

«El lenguaje hablado es el medio a través del que se realiza gran
parte de la enseflanza y también a través del cual los estudiantes
muestran al profesor gran parte de lo que han aprendido»?

Pues la ensefianza tiene wuna inmensa importancia al transmitir
informaciones y la relacion entre profesor y estudiante esta ligada a
muchos puntos esenciales que son la participacion del estudiante que es
el receptor para convencer a su profesor que es el emisor que ha bien
comprendido lo que ha dicho. La ciencia que esta ligada con la
ensefianza es la psicologia cognitiva ;pero de aue setrata esta ultima?
Esta relacionada con tener atencion, saber razonar.

La formulacion de cada psicologia cognitiva se diferencia depende cada
desarrollo humano, para Vigotsky® el desarrollo humano se encarga de
solucionar los problemas que tocan el espiritu humano desde nifiez hasta
la muerte especialmente en la ensefianza porque ella es la etapa numero
uno en la asimilacién de los asuntes cientificos.

«El aprendizaje despierta una serie de procesos evolutivos internos
capaces de operar solo cuando el nifio estd en interaccién con las
personas de su entorno y cooperacion con algiin semejante»*

El lenguaje tiene una funcion social y comunicativa mas que simbolica y
esto se demuestra en las actitudes de saber recomendar los puntos de
vista apropiados a cada uno. Como es muy conocido la palabra se
desarrollo con el hombre porque un nifio se aprende las palabras gracias
a su ambito familiar y adopta nuevos conocimientos con el tiempos su
vocabulario se enriquezca y se desarrolla. La logica estd ligada con el

1Marabotto, comprender y concretar la transformacion, edit.: B.N, 1997:9,P. 28.

ZCazden, hablar para truinufar, edit: Giss.1991:12, pag32.

*Fue un psicélogo ruso de origen judio, uno de los mas destacados teéricos de la psicologia del desarrollo.
* Carretero1997:194m citando a Vogotsky.1978:138-139.
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pensamiento porque al pensar las ideas cambian la imaginacion se
desarrolla pues la logica forma parte del lenguaje porque este ultimo es
un conjunto de signos, y el signo es un objeto fisico, existe tres tipos de
lenguaje que son : hablado, mimico o bien gestual , y oral.
Existe una serie de elementos primordiales en el avance ligastico y
psicolégico en la presentacion de una conferencia, pero los mas
frecuentes son tres:
1. Termino: es la intervencion de los factores psicolégicos logicos y
linguisticos.
1) Juicio: es cuando la persona quiere expresar una idea compleja.
1- El razonamiento: es la agrupacion de un término y un juicio.
Pero para llegar a una estructura logica y bien formulada se debe tener
en cuenta tres puntos fundamentales:
a) La simple aprehension
b) E juzgar
¢) Elrazonar
¢ Queé significa una simple aprehension?
Hay una diferencia entre aprehender y aprehension pues la primera
significa tomar, pero aprehension expresa punto de vista logico y claro,
la simple aprehension nos ayuda en la formulacion de una idea.

Operacion del Obra o producto que se |J|Expresion verbal

pensamiento origina

Simple aprehension ‘ Idea o concepto termino ‘

juzgar | juicio proposicion |

razonar razonamiento Argumento o
razonamiento
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Discurso Politico



“Tenemos que considerar tres componentes en el arte de hablar en publico: el
orador, el discurso y el auditorio” *

Aristoteles

"Hector Noguera trujillo-DTm, oratoria de 3 en 3, ,edit:S.A,2006,P:3
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I11.1 ¢ Qué es un discurso?

Del latin discursus, es un mensaje que se pronuncia de manera publica.
Se trata de una accién comunicativa cuyo objetivo es transmitir algin
tipo de informacion, y también convencer a los oyentes.*

En el terreno linglistico y literal, hay un gran nombre de términos que
se describen como discurso: debate, consejo, negociacién, texto,
dialogo, etc.

Un discurso su origen es linglistico, para que las personas relacionan
entre si, hay que existe una serie de ideas, pensamientos, conocimientos,
por eso concluimos que hay dos tipos de personas hay los linguisticos y
los sociales, el discurso en tipologia se define segin modos y caminos
referidos a unos puntos esenciales que son:

El discurso es una interaccion social:

Las ideas, mueren y macen en la sociedad es decir que los seres
humanos se comunican utilizando palabras que favorecen sus caminos y
pensamientos.

El discurso es una cognicion:

Los seres humanos viven en mundo donde se aplican sus opiniones en
sus ideas y pensamientos, se encargan de poner contextos seguin sus
puntos de vista propios.

El discurso es historia:

Para saber los significados del momento presente se debe saber los del
pasado incluso los puntos de vistas las ideologias y pensamientos de
especialistas y investigadores.

El discurso es dialogo:

Un dialogo no puede existir sin la presencia de: Un yo, un tu, un
nosotros, y un otros.

El discurso es una accion:

Gracias a las palabras las ideas se transforman y las personas se
comunican facilmente.”

% Las teorias de base:
Existe unas grande teorias y maneras en el discurso, las cuales los
especialistas se pueden acercan de el facilmente, existe unas teorias

'www. http://definicion.de/discurso/
2 Adriana Bolivar, analisis del discurso , edit.CEC.S.A, , 2007.P.26
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sociologias, antropologicas, psicoldgicas, filosoficas, y también
linguistica. Las teorias linglisticas permiten descubrir nuevos enfoques
en todos los lados, pues la linglistica estructural, existe unas teorias
linguisticas con autores y especialistas de cada materia:

¢ Levi-Straussestructuratismo cultural

L)

s Saussure — linglisticaestructural
% Todov y Propp——— el formalismo ruso
+ Jakobson » la escuela de Praga

7
‘0

L)

Shank y Abelson—— la linglistica cognitiva

v" estructuralismo cultural:
Nace en las primeras décadas del siglo XX como una corriente cultural
caracterizada por concebir cualquier objeto de estudio.’

v" linguisticaestructural :
Es una rama de la linglistica para diferenciar los métodos cientificos
actuales.

el formalismo :
Es un método que consiste en formulacion de la obra se interesa a la
formas mas que el contenido.

v" la escuela de Praga:
Es una escuela relacionada con el movimiento linglistico el
estructuralismo, que presenta todas las cosas nuevas que estan
relacionados con todos tipos de estudio.

v" Linguisticacognitiva:
Sirve como una ayuda a la linglistica textual y del analisis critico del
discurso de Wodak, Van Dijk.

Pues cada teoria de estas Ultimas tienen su propia vision y no estan
basadas solamente en el lado lingtistico.

Las investigaciones sobre el discurso:

El discurso durante muchos afios era un objeto de estudio y hasta hoy
dia, porque es un ambito vasto que no tiene limites existen manuales
libros relacionadas con €l y todos tienen un solo objeto es reunir las

! Ibidem: Agustin Rico Ortega, el estructuralismo, P17.
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informaciones y presentarlas al publico de manera clara y sencilla’.
Existen unos especialistas que han tantisimo influido sobre el